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Als Deutschlands grolStes IT-Systemhaus bietet unser Auftraggeber seinen Kunden die
einzigartige Kombination aus dem Direktvertrieb von IT-Produkten und umfassenden
Systemhausdienstleistungen. Dieser gehort mit Uber 80 Systemhausern in den DACH-Staaten
und Standorten in 14 Landern zu den erfolgreichsten IT-Dienstleistern in Europa und zeichnet
sich mit flachen Hierarchien, unternehmerischem Freiraum, Teamverbundenheit und
attraktiven Weiterbildungsmaglichkeiten in einem vertrauensvollen Umfeld aus.

Fur den Standort in Darmstadt sucht unser Kunde zum nachstmoglichen Zeitpunkt einen
qualifizierten:

Job-ID: CF-00004366
Job-Ort: Darmstadt

Remotemoglichkeit: 60%
lhre Hauptaufgaben:

» Betreuung unserer Bestandskunden sowie Aufbau und Pflege der Beziehungen zu
Neukunden im Mittelstand

» Betreuung des Salesprozesses, vom Verkaufsgesprach Uber Angebotserstellung,
Vertragsverhandlung bis zum Abschluss

» Nachhaltige und strategische Weiterentwicklung des Geschaftsfeldes

e Durchfuhrung von Markt- und Trendanalysen sowie Teilnahme an
Netzwerkveranstaltungen und Messen

lhre fachlichen Voraussetzungen:

« Eine erfolgreich abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung bzw. ein
Studium

Erste Vertriebserfahrung mit nachweisbaren Erfolgen (idealerweise in der IT-/ITK-
Branche)

Ein kommunikatives und sicheres Auftreten sowie gute Umgangsformen und
ausgepragte Beratungskompetenz

Ein gutes Gespur fur den Markt und aktuelle IT-Trends

Erfahrung im Umgang mit den MS Office Anwendungen

Erfahrung im Umgang mit CRM-Systemen

Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

» Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift



lhre personlichen Voraussetzungen:

« Interesse und Leidenschaft fur IT Produkte
» Hohes Mal§ an Eigenverantwortung und unternehmerischem Denken
o Kommunikations- und Prasentationsstarke

Unser Mandant bietet:

Es erwarten Sie spannende Aufgaben, flexible Arbeitsbedingungen und Modern Workplaces,
auf die sie sich in einem nachhaltigen Unternehmen freuen konnen. Abgerundet wird ihr
Arbeitsalltag mit Teamevents, Sonderkonditionen im Technikumfeld und Bike Leasing, wobei
Sie sich nach der Arbeit mit angebotenen Yoga- und Ruckenkursen entspannen konnen.

Ihr Ansprechpartner:
Steffen Hahn
auteega GmbH
Kaiserring 14-16

68161 Mannheim

Telefon: +49 151 624 363 99
E-Mail: steffen.hahn@auteega.com
Jetzt bewerben


https://www.auteega.com/stellenangebote/details/?jobid=42bcb618-ee3c-11ec-beb2-0242ac160003&apply=true

